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Duvéra v brokery? Nikdy!
Vzdy verte jen sami sobe

Ceska republika je jednou z nejméné finanéné gramotnych zemi v Evropé.
Dokazuje to fakt, Ze az 90 % lidi svéri své penize nékomu cizimu, nez aby
se o né starali sami. A pravé v téchto 90 % se takova diivéra nevyplaci.
Tuto nelichotivou statistiku se jedna ceska spolecnost rozhodla zménit.

ou firmou je Trading Academy
T s.r.0. Vznikla jako reakce dvou

traderi jiZz s mnohaletymi zku-
Senostmi na fakt, jak v dne$ni dobé
brokerské firmy zachazeji se svymi
klienty. ZaloZili tedy spolecnost, kte-
rd se zamétuje na vzdélavan{ klientd,
aby védaéli, co se s jejich penézi déje.
Dnes Trading Academy nabizi pod
svoji znackou osobni a on-line vyu-
ku, poradenstvi pfi tvorbé portfolia,
analyzy trhu a hlavné servis a zpétnou
vazbu na obchody.

Firem, zaméFujicich se na investi-
ce, je dnes ,jako hub po desti. Tra-
ding Academy je ale jind. Svéd¢f o tom
skutecénost, Ze Zivotnost jejich klientt
na forexu ¢inf nékolik let a spousta
podnikateld si vytvofila novy pasiv-
ni pifjem. Pro¢ uvedend spolecnost
vznikla a co chystd do budoucna? Na
to jsme se zeptali jejiho spoluzaklada-
tele Martina Novaka.

Co vasi firmu odlisuje od ostatnich?
V prvni fadé je to véc piistupu, nikdy
netla¢ime klienty do obchodd. Zéro-
veil si zakladdme na tom, aby klient
pied vstupem na tento trh mél 100 %
informaci, které potfebuje k Gsp&sné-
mu obchodovani. Jsme raritou i tim,
7e se nebojime pied klienty udélat
redlné obchody dle strategii, které
i uéime. Daldim dualeZitym faktorem
je, ze nikdy netvrdime klientim, jak
v§echny obchody budou ziskové a Ze
budou na tomto trhu pouze vydélavat
- protoze upifmné fedeno, Zadny tako-
vy trh neexistuje. Proto klienty ucfme,
jak s takovym rizikem pracovat a pii-
padné se na né pripravit.

Jak na vasi nové vzniklou spolec-
nost reaguje konkurence, respekti-
ve, jak je ve vaSem pripadé velka?
Konkurenci zatim nemame, jelikoZ
nas pristup je unikdtni. Na druhou
stranu bychom konkurenci uvitali.

Znamenalo by to, Ze je zde vice lidi
jako my, kteif nechtgji klienty jenom
0 jejich penize pfipravit.

Ma vase spolecnost néjaké
motto?

Ano, znf: ,Stejné jako je tézké penize
vydélat, tak je té7ké se o né i starat.”
Z toho plyne, Ze ¢lovék by nemél byt
liny a mél by se v této oblasti vzdé-
lavat. Jednoduse proto, aby jeho ne-
znalosti nemohl nékdo jiny vyuzit ve
sviij prospéch.

Ted' se zaméFime pFimo na vas.

0 svych mnohaletych zkusenos-
tech byste mohl vypravét asi
dlouho. Spise nam povézte, co
nejhorsiho a co nejlepsiho jste
jako trader zazil?

tict, ktera mi po prvnim dnu vytvotila
zisk pres 20 %, a ja ,opily* vysledkem
jsem mél pocit ,supermana“. Nicmé-
né nasledujfci den mé nabyté sebevé-

domi vedlo k GipInému vymazan{ aétu.
KaZdopddné pro mé jako tradera to
byla vyborna zkuSenost, protoze mé
naucila psychologii obchodovéani. A tu
dnes ucim i své klienty, aby vSechny
dobré i Spatné situace zvladali s Kli-
dem. A pokud jde o nejlepsi zazitek?
Tim byl pro mé celkové rok 2014, kdy
jsme na étu jednoho klienta vytvorili
roéni zisk 362 %. Slo zatim o mij nej-
vets{ uspéch.

A co Vas tym? Mate tam pomérné
mladé lidi. Myslite si, Ze jsou do-
statecné zkuseni, aby mohli ostat-
ni vzdélavat v oblasti investic?

Mj tym je sestaven z lidi, ktef{ maji
uz nékolikaleté zkuSenosti s redlnym
obchodovanim. A nez u nas dany ¢lo-
vék Skolf klienty, musi absolvovat roz-
sqhlé Skolenf v oblasti obchodovani.
Také kazdy z nagich zaméstnanci, od
nastupu do Sesti mésicii, musi sloZit
maklétské zkousky. TakZe ano, mdme
dostateéné zkuSené zaméstnance.

Trading Academy s.r.o.

kontakt na Cisle +420 731 313 048.

Vice informaci o spolecnosti Trading Academy lze Zjistit
na www.trading-academy.cz, nebo prostrednictvim e-mailu
info@trading-academy.cz, je mozny rovnéz telefonicky

Martin Novak, spoluzakla-
datel Trading Academy

,Vzdélavani v oblasti investic* je
dost Siroky pojem. MiiZete blize
charakterizovat, na co je zamére-
na vase vyuka?

Je zaméfena na nejcastéjsi druhy
investic, jako jsou akcie, komodity,
forex, dluhopisy a napiiklad i cenné
kovy. Cilem této vyuky je, aby klient
byl schopen sdm vyhodnotit situaci
a dle strategif, které se zde udi, najit
idealni prileZitost. Zarover se nau-
¢i, jak si snfzit riziko na co nejnizsi
uroveti se zachovanim co nejvyssiho
zhodnoceni. A to pomoci ndstrojti
jako je money management, RRR,
strategif a i spravného vybéru spolec-
nosti pro jejich investice. Toto jsou
zékladni pilife k tomu, aby c¢lovek
mohl vydélavat pravidelné.

Pro koho je vhodna vase vyuka?

Je vhodna naprosto pro kazdého.
Méme klienty z fad studenti a stejné
tak klienty v dichodovém véku. Na-
Semu nejstar§imu klientovi je 87 let.
K tomu, aby se clovék naudil obchodo-
vat, nenf potfeba ekonomického vzdé-
l4ni, staci pouze chut se udit. Nicméné
nezanedbatelnym faktorem je i veli-
kost kapitélu, kterou u nds mame sta-
novenou od pal milionu vyse.

Jaké jsou vase plany do budoucna?
Méme stanoveny cil: Kazdy rok ote-
viit novou pobocku, abychom méli
v kazdém krajském mésté minimélné
jednu. Chceme do budoucna spolu-
pracovat i se Skolami a firmami, aby-
chom pomahali inovovat vzdélavani
v této oblasti. ProtoZe jak si muiZete
v§imnout, Zadné ucelené vzdélan{
s touto tématikou ani nen{. Déle pla-
nujeme oteviit vlastni hedgovy fond
na investice, ktery bude pod spravou
Gisté jen Trading Academy. A do péti
let se chystame ziskat licenci obchod-
nika s cennymi papiry.
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